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Jakob M3hren
CEO

MAHREN ist eine inhabergefiihrte
Unternehmensgruppe mit Hauptsitz
in Berlin. Unser Kerngeschaft:

Wir kaufen und entwickeln Wohnimmo-
bilien als Bestandshalter. Dazu gehoéren
Wohnanlagen, Plattenbauten und
Siedlungsbauten sowie grof3ere Mehr-
familienhauser und Wohnportfolios.

Wir investieren zudem in den Ankauf
und die Entwicklung von Industrieim-
mobilien und in die Privatisierung von
Wohnbestanden. Seit Griindung konnte
das Unternehmen bis heute eine jahr-
zehntelange und fundierte Fachexpertise
aufbauen und zahlt seit Jahren zu den
fuhrenden Wohnungsunternehmen auf
dem deutschen Immobilienmarkt.




Jahre
Expertise

000+

Wohn- und
Gewerbeeinheiten

Vertrauensvoll

Wir sind ihr zuverlassiger
und vertrauensvoller
Geschaftspartner.

J

Milliarden Euro

Transaktionen seit
Grundung

+

Mitarbeiter

Finanzstark

Wir sind finanzstark und konnen
Immobilienkdaufe schnell und
bankenunabhangig durchfihren.

1.000+

Immobilientransaktionen

200.000+

m? Light Industrial- und
Logistikflache

Unkompliziert

Wir sind unkompliziert und
erwerben Immobilien auch
unburokratisch.




Die Geschafts-

bereich.e
von MAHREN.

WAS
wir tun.

Die Geschiftsbereiche der MAHREN
Unternehmensgruppe verteilen sich auf
zwei tragende Saulen:

den Heimatmarkt Berlin & Umland sowie
das Ruhrgebiet in NRW.

Im Folgenden geben wir einen kurzen
Einblick, wo die jeweiligen Schwerpunkte
der beiden Standorte liegen.

Dabei verfolgen beide Standorte dasselbe
Ziel: nachhaltig Mahrwert zu schaffen -
messbar und auf allen Ebenen.

DIE 2 SAULEN

07

Berlin &
Umland

Am Standort Berlin liegt das Hauptaugenmerk
der MAHREN Unternehmensgruppe auf dem
Aufteilungsgeschaft - dem Verkauf von Eigen-
tumswohnungen aus dem eigenen Bestand.

Dabei steht die optimale Beratung von Eigen-
nutzern und Kapitalanlegern im Mittelpunkt.

NRW
Ruhrgebiet

Der Standort in Essen konzentriert sich auf
den Erwerb und die Entwicklung von Wohn-
immobilien mit dem Ziel, das Portfolio in der
Region kontinuierlich auszubauen. Mit einem
angestrebten Investitionsvolumen von Gber
100 Millionen Euro ist die Region ein klarer
Wachstumsmarkt fir die Unternehmensgruppe.

E————
—



Mahrwert
schaffen

durch
Insourcing.

WIE
wir das tun,
was wir tun.

Insourcing ermoglicht es uns, interne
Prozesse innerhalb der gesamten
MAHREN Firmengruppe schlank und
effizient zu halten. Durch die enge
Verzahnung der Geschaftsbereiche
gewahrleisten wir Synergieeffekte,
die sich unmittelbar in Qualitat und
Geschwindigkeit niederschlagen.

Vom Ankauf durch MAHREN (iber
wertsteigernde Baumal3nahmen durch
unsere Baufirma MAHREN Develop-

ment, den provisionsfreien Vertrieb tber
ImmoKEY bis hin zur Hausverwaltung
durch RUHR WOHNWERT - wir decken
die gesamte Wertschopfungskette der
Immobilienwirtschaft ab.

Daruber hinaus generiert unser Inhouse
Marketing qualifizierte Leads Uber alle
relevanten Kanale und steigert so zusatz-
lich die Vertriebsgeschwindigkeit. Alles
mit dem Ziel, in alle Richtungen maximalen
Mahrwert zu schaffen.

MMAHRE

DEVELOPMENT

MMO/ KEY

Hello home

Die MAHREN
Development ist fur
die Durchfuhrung von
Sanierungs-, Instand-
haltungs- sowie
Ausbaumal3nahmen
der Immobilien verant-
wortlich.

Die ImmoKEY verkauft
Eigentumswohnungen,
Wohnungspaketeund
Hauser in der Berliner
Metropolregion provisions-
frei aus dem eigenen Be-
stand an private Anleger
oder Eigennutzer.

Die Ruhr Wohnwert ver-
waltet den Eigenbestand
der MAHREN Unterneh-
mensgruppe im Ruhr-
gebiet und in Berlin. Mit
einem klaren Fokus auf
Qualitat und langfristigen
Werterhalt.

E————
—



Dennis Rekittke coo

verantwortet als Chief Operating Officer
die operativen Prozesse und Strukturen
von MAHREN und tragt dartiber hinaus
die Verantwortung flr Personal und die
organisatorische Weiterentwicklung
des Unternehmensverbundes.

Mit seinem Blick fur effiziente Ablaufe
sorgt er dafur, dass die strategische
Vision der Gruppe operativ verankert
und nachhaltig umgesetzt wird.

Tobias Forster CIO

verantwortet als Chief Investment
Officer samtliche An- und Verkaufs-
prozesse von MAHREN und fiihrt mit
ausgepragten Marktverstandnis und
hoher Transaktionsverbindlichkeit
das Investmenteam. Sein Fokus liegt auf
der Identifikation, Strukturierung und
Umsetzung komplexer Immobilien-
transaktionen sowie der konsequenten
Wertsteigerung des Immobilienbestands.

Jakob Mahren CEO

ist Grunder und Chief Executive Officer
von MAHREN. Er ist mit seinem
ausgepragten Gespur fur attraktive
Wohnlagen, einer umfassenden Ex-
pertise bei strategischen Investments
und einem erstklassigen Netzwerk
einer der bekanntesten Immobilien-
investoren Deutschlands.

Als CEO konzentriert sich Jakob auf
strategische Immobilieninvestments.

Simon Laube CFO

leitet als Chief Financial Officer das
Finanzwesen von MAHREN und ist
zustandig fur samtliche Unterneh-
mens- und Immobilienfinanzierungen.
Daruber hinaus ist er verantwortlich
fur die Liquiditatsplanung des Unter-
nehmensverbundes. Simon ist erst-
klassig in der Finanzbranche vernetzt
und gilt auch als Experte fir alter-
native Investments.

— .




Track
Record

2014

Portfolio ARKELIUS |
Volumen: 85 Mio. €
Haltedauer: @ 3 Jahre

2015

Portfolio HEINZ
Volumen: 20,3 Mio. €
Haltedauer: @ 1 Jahre

2015

Portfolio GERTRUDE
Volumen: 62 Mio. €
Haltedauer: @ < 1 Jahre

2017

Portfolio MONTANA
Volumen: 103,5 Mio. €
Haltedauer: @ < 1 Jahre

201/

Portfolio AESTAS
Volumen: 35,5 Mio. €
Haltedauer: @ 1 Jahre

2017

Portfolio PATROS
Volumen: 46,9 Mio. €
Haltedauer: @ < 2 Jahre

2017

Portfolio ASGARD
Volumen: 205 Mio. €
Haltedauer: @ 1,5 Jahre

2017

Portfolio SANTA
Volumen: 28,6 Mio. €
Haltedauer: @ < 1 Jahre

2018

Gewerbeobjekt
Volumen: 20,6 Mio. €
Haltedauer: @ < 1 Jahre

2018

Portfolio KEVIN
Volumen: 43,3 Mio. €
Haltedauer: @ 2 Jahre

2018

Portfolio LOUIS
Volumen: 28,7 Mio. €
Haltedauer: @ < 1 Jahre

2019

Portfolio ANDROMEDA
Volumen: 17,5 Mio. €
Haltedauer: @ 1 Jahre

2020

Wohnprojekt Berlin Mitte
Volumen: 15 Mio. €
Haltedauer: @ 5 Jahre

2022

Loftprojekt Berlin Kreuzberg
Volumen: 15,5 Mio. €
Haltedauer: @ 1 Jahre

2022

Projekt MINOS
Volumen: 36,7 Mio. €
Haltedauer: @ 3 Jahre

13

2024

PALLAS Porfolio Dresden
Volumen: 9,95 Mio. €
Haltedauer: @ 3 Jahre

2024

COLOR BERLIN Portfolio
Volumen: 72 Mio. €
Haltedauer: 3 Jahre

2024

Baulandentwicklung Falkensee
Volumen: 13 Mio. €
Haltedauer: 1 Jahre

2025

Projekt LINGEN
Volumen: 12 Mio. €
Haltedauer: @ 5 Jahre

2025

Verkaufte Einheiten BERLIN
Volumen: 25,2 Mio. €
Verkaufte Einheiten; 108




Ein kleiner Einblick in unseren Immobilienbestand
in unserem Heimatmarkt Berlin und Umgebung
sowie in der Metropolregion Rhein-Rubhr.
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429

verkaufte Einheiten

106

Millionen Euro
bereits verkauft

25.000+

m? Flache verkauft

S0

Millionen Euro

Transaktionsvolumen
fur 2026
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Fabian |
Mahren
Director of Investment
u MAHREN Holding GmbH
Kurﬁjrstendamm 185
10707 Berlin
A +49 3050 50 90 80
Wir +49 177 50 50 980
sctjaffen fabian@maehren.de
Mahrwert. www.maehren.de
D

Ansprechpartner
BERLIN

T
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Verkaufs- " 500
entwicklung

BERLIN + 100%




Verkaufs- " 500
entwicklung

BERLIN + 100%
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15,5 Mio.€

Invest

Erwarteter

Vertriebsstart:

2025




Investiert:
7.5 Mio. €

Erwarteter |

Gewinn: ”'?

2.5 Mio. € !

Vertriebsstart:
2026

BOXI
12
FEELING
GOOD
HOUSE
BOXI 12 -
THE FEELING GOOD HOUSE |
|
Mit einem ganzheitlichen Konzept Gita Kurdpoor entsteht ein Gesamt-
machen wir die Boxhagener Stral3e 12 kunstwerk, das atmet, vibriert und |
mit ihren 15 Eigentumswohnungen bewegt. Vom Eingang bis zur obersten
und 2 Gewerbeeinheiten im wahrsten Etage wird das gesamte Haus zu einem
Sinne zum ,Feeling Good House"“ und einzigen guten Geflihl. Dieser Story-
schaffen weit mehr als nur Wohnraum. telling-Ansatz schafft Mahrwert, der

In Kooperation mit der Klinstlerin sich messbar bis zum Verkauf auswirkt.




Investiert:
2,0 Mio. €

Erwarteter
Gewinn:
298 Tsd. €

Ik

Vertriebsstart:
2026




| | o -

Investiert:
1,15 Mio. €

Erwarteter
Gewinn:
353 Tsd. €

Vertriebsstart:
2026

GEQRG

GEORG 9 -

DIE NEUE KLARHEIT

Das Haus in der Georg-Blank-Stral3e 9 Kommunikation. Genau das pragt auch
ist an Geradlinigkeit, Struktur und unsere Kommunikation. Klarheit — und
Systematik kaum zu Ubertreffen. Die nichts weiter. Kein blumiges Verkaufs-
Grundrisse der Wohneinheiten folgen versprechen, keine verschachtelte
demselben Prinzip: konsequent durch- Sprache. Wir sagen, was ist. Auf den
dacht, ohne einen Uberfllissigen Quad- Punkt. Ganz klar. Das gilt bis in die Visua-

ratmeter. Genau das pragt auch unsere litat: Eine Linie. Kein Schnickschnack.




+2.700

geprufte Angebote

215

angekaufte Einheiten

22.919

m? vermietete Fliache

100+

Millionen Euro

Investitionsziel
bis 2026




Tobias
Forster
ClO

schaffen
Mahrwert.

u MAHREN Holding GmbH
Kurfﬁrstendamm 185
10707 Berlin

+49 30610 820 026
+49 171299 6412
foerster@maehren.de
www.maehren.de

Ansprechpartner

NRW
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Mieten-
entwicklung o

NRW + 30%




Mieten-
entwicklung o

NRW + 30%
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WIR SCHAFFEN MAHRWERT lebt nicht  Versprechen ist nur so stark wie diejeni-
nur auf der faktischen Zahlenebene, gen, die es jeden Tag einlosen.
sondern vor allem auf der emotionalen - .
: : Nach auf3en verfolgen wir den Anspruch,
nach innen wie nach aul3en. . . . .
jedem Projekt das gewisse Extra mitzu-
Nach auf3en lasst sich Mahrwert nurdann  geben. Mit einem durchdachten, konzep-
glaubhaft vermitteln, wenn er von innen  tionellen Ansatz schaffen wir flr unsere
heraus gelebt wird. Und das beginnt bei  Kunden ein einzigartiges Gesamterlebnis -
den Mitarbeitern, die Mahrwert nicht nur  eines, das Uber reine Zahlen und rationale
kommunizieren, sondern taglich beweisen.  Fakten hinausgeht und echten Mahrwert

Im Kleinen wie im Grof3en. Denn ein spurbar macht.
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Die Mitarbeiter sind das eigentliche Kapital
von MAHREN. Kurze Entscheidungswege,
flache Hierarchien, ein Miteinander auf
Augenhdhe - das ist keine Philosophie auf
dem Papier. Es ist die Unternehmenskultur,
die MAHREN zu dem macht, was es heute
ist - und die Grundlage dafiir, was es morgen
sein wird.

MAHREN MITARBEITER ARENA

)

re—




STEINMETZ 29

) @ Am Stadtforst

i

EINFACH. RICHTIG. GUT.

EXPOSES ANKLICKEN
UND PROJEKTE ANGUCKEN
MAHRWERT, )
DEN MAN SPURT.
In vielen unserer Projekte wird unser konzeptioneller Ansatz - und damit unser potenzielle Kaufer erhalt schon bei der Besichtigung eine liebevoll gestaltete Karte
Markenclaim WIR SCHAFFEN MAHRWERT - heute schon direkt erlebbar. mit Rosensamen. Ein anderes Mal wird ein ganzes Haus zur begehbaren Ausstellung.
Manchmal ist es ein eigens komponierter Song, der die Seele eines ganzen Hauses Oder wir inszenieren das Gefuhl eines Waldspaziergangs, um zukuinftigen Kaufern

horbar macht. Manchmal tragen alle Wohnungen Namen von Rosen, und jeder das Leben am Stadtforst schon vorab erlebbar zu machen.



https://steinmetz29.de
https://boxi12.de
https://maison-rose.de
https://am-stadtforst.de

Firmen-
historie
von

MAHREN.

2002

2002
2003

2004
2005

2006

2007

2008

® @ @ @ @ @
Grundung der Ankauf erster Aufbau eines Griundung einer Portfolio-Exit Aufbau eines
MAHREN GRUPPE Miethauser Berlin-Portfolios Hausverwaltung Berliner Innenstadtlage: Berlin-Portfolios

Jakob Mahren griindet die ersten
Unternehmen unter der Dachmarke
MAHREN GRUPPE.

Im Fokus: das ehemalige Ostberlin;
Mitte, Weil3ensee, Lichtenberg.

Die frihen Ankaufe werden
zu einem Wohn-Portfolio
zusammengefihrt.

MAHREN ASSET MANAGEMENT
ubernimmt Entwicklung und
Bewirtschaftung des wachsenden
Eigenbestandes

Mitte, Schoneberg,
Neukolln etc.
Volumen: ca. 15 Mio. Euro.

in B- und C-Lagen

Durch gezielte Investments in
Lagen mit deutlichen Entwicklungs-
defiziten kann kontinuierlich

ein Portfolio in den gefragtesten
Berliner Wohnlagen, wie Neukdlin,
Kreuzberg oder Prenzlauer Berg
aufgebaut werden.




2009
2010

2011
2012

2013

2014

2015

2016

o o o o e o
Expansion: Aufbau eines Expansion: Ost- und Portfolio-Exit Portfolio-Exit Umfirmierung
erster interner Berlin-Portfolios Mitteldeutschland 26 Sbiekteanitl mehlr als 8600| 2I Pcsagt(;oEliohDeals mitd mehr mﬂ EEE igu PPE f(ljrrbniert zur
o - . . : . " einheiten in Berliner Innenstadt- als inheiten und einem um und bereitet
Immoblllenvertrleb Ankauf von Objekten mit Erstmals investiert MAHREN Gesamtvolumen von die Offnung fiir die Kapitalmarkte

MAHREN IMMOBILIEN geht
als Vetrieb fir Eigentums-
wohnungen an den Start und
vermarktet erstmals Immobilien
im Kundenauftrag.

Entwicklungspotential in
zentralen Berliner Lagen.

Uberregional in Standorte mit
mehr als 100.000 Einwohnern.

lagen stellen eines der bis dato
umfangreichsten Wohnportfolios
der Unternehmensgeschichte dar.

82 Millionen Euro werden
erfolgreich abgewickelt.

Grundung der
Jakob Mahren Stiftung

Soziales Engagement und unter-
nehmerische Verantwortung waren
Jakob Mahren schon immer eine
Herzensangelegenheit.

vor, um den Bestand langfristig
signifikant auszubauen.




2017

2018

2019

2020

2021
2022

2023
2024

@ @ @ @ @ @
Expansion: Neue Portfolio-Exit Grindung von zwei Expansion: NRW Starkung der
Gewerbeimmobilien Investitionsstandorte Mit einem Volumen von strategisch wichtigen Ausbau der Aktivitaten in NRW+ Investitionsbereiche

e . . : 17.5 Mio. Euro ist Andromeda Er6ffnung des NRW-Bdiros in Essen. .
Die MAHREN AG erwirbt nun Fokus auf strategische Expansion Unternehmen und Umzug INn heues

auch Gewerbeimmobilien in Berlin
in ausgewahlten Lagen.

in Rhein-Ruhr-Gebiet.
Erste Ankaufe in Essen mit lang-
fristigem Investitionsziel.

eines der grof3eren ostdeutschen
Immobilienportfolios.

11 Objekte in Leipzig,
Magdeburg und Halle (Saale).

MAHREN DEVELOPMENT GmbH
fir Bau- und Sanierungsmaf3nahmen
sowie der INDUSTREAL GmbH fur
Investitionen in Lager-, Logistik- und
Industrieimmobilien.

Strategischer Ausbau

des Teams. Starker Ausbau der
Digitalisierung sowie Verstarkung
von Projektentwicklung/Neubau.

Headquarter

Ankauf groBerer Wohnbestande

als Core Business der MAHREN AG.
Investintionen in Industrieimmobilien
und Privatisierung von Wohnbe-
standen in Form von Tochterunter-

nehmen




2024

2025

2026

@ @ o
Verschmelzung von Anderung der Konsolidierung
Vivest und MAHREN Gesellschaftsform und Ausbau des

Durch Zusammenfihrung buindeln
wir Kompetenzen, Strukturen und
Marktkenntnis, um das Geschafts-
feld im Bereich der ETW-Aufteilung
gezielt weiter auszubauen und auf
einen nachhaltigen Wachstumskurs
zu fihren.

Wechsel von Aktiengesellschaft
zur Holding GmbH schafft eine
schlankere und effizientere
Unternehmensstruktur, verkurzt
Entscheidungswege und reduziert
den administrativen Aufwand.
Ressourcen werden gezielter fir

nachhaltiges Wachstum eingesetzt.

NRW-Portfolios

Bereinigung des Bestands und
konsequente Prozessoptimierung
vorangetrieben. Weiterer Ausbau
der Digitalisierung mit Schwer-
punkt auf kiinstlicher Intelligenz.
Expansion des NRW-Portfolios
mit einem Investitionsvolumen
von 100 Millionen Euro.







